GFl Software unterteilt Partner neu

Sicherheit mit hoher Marge

Der Sicherheitsspezialist GFl hat sein Partnerprogramm umgestaltet. Wiederverkaufern der
einfachsten Stufe verspricht der Hersteller Margen von 20 Prozent.

Von Alexander Roth

GFI Software gilt als Spezialist fiir
Netzwerk-, Content-Security- und
Messaging-Lésungen: Das Soft-
wareportfolio des Herstellers wirkt
zwar auf den ersten Blick etwas un-
tibersichtlich, deckt dafiir aber mo-
dulartig alle wichtigen Losungsbe-
reiche ab, die dem sicheren Daten-
verkehr dienen: Viren-, Spam- und
Phishing-Schutz sowie Archivie-
rung fiir Mailserver, Zugriffskon-
trolle von mobilen Speichermedi-
en, Netzwerkiiberwachung und
Software flir Fax-Server. Nach An-
gaben von GFI nutzen derzeit rund
160.000 Firmen die Produkte des
Herstellers, der in Deutschland
den Fachhandel tiber die Value Ad-
ded Distributoren ADN, Excelsis
und Infinigate beliefert.

Einteilung in Technik~ und
Marketingpariner

Da sich Kunden in ihrer Grofe
und die eigenen Wiederverkiaufer
in ihrer Spezialisierung immer
stirker voneinander unterschei-
den, hat GFI jetzt das Partnerpro-
gramm umstrukturiert: Ab sofort
untscheidet der Hersteller die Ver-
triebspartner in Value Added Resel-
ler (VAR) und Direct Market Resel-
ler (DMR). Wihrend die DMRs
ihren Schwerpunkt hauptsichlich
im Marketing haben, sind die
VARs eher auf den technischen As-
pekt der Losungen fokussiert. Die
VARs wiederum unterteilt GFl je
nach Know-how und erzieltem
Umsatz in einfache, autorisierte
und zertifizierte Wiederverkiufer.

Neu: Wihrend die DMRs im
Schwerpunkt bei ihren Marketing-
kampagnen unterstiitzt werden,
verspricht der Sicherheitsspezialist
den VARSs satte Produktrabatte: Die
Wiederverkiufer der einfachsten
Stufe, die pro Quartal einen Min-
destumsatz von 2.000° Euro mit
GFI-Produkten erzielen miissen,
erhalten Vergiinstigungen von 20
Prozent.

Auch fiir die engeren Partner
hiilt der Hersteller Neuheiten
bereit: Autorisierte (30 Prozent
Rabatt) und zertifizierte Partner
(Rabatt nach Absprache) kénnen
ab sofort auf ein Partnerportai im
Internet zugreifen, in dem der Her-
steller sogar neue Kundenkontak-
te verspricht. Alle Wiederverkiufer
erhalten zudem kostenlos Software
zum eigenen Gebrauch, Marke-
tingmaterialien und Vertriebsun-
terstiitzung. GFI verspricht zudem,
zusiitzliche Dienstleistungen den
Wiederverkiufern zu iiberlassen.




